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Liste des Organismes de formation en DListe des Organismes de formation en Dééveloppement commercial:veloppement commercial:

Greta Arve Faucigny CCI Formation
AFPI Etudoc Greta Léman 
Ephesus Greta Chablais
IPAC Consulting Abal formaketcom

Greta Annecy
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GRETA ARVE FAUCIGNY

Optimiser la fonction d'accueil : 
accueillir physiquement, tenir un 
standard, orienter, traiter, transférer 
les appels, soigner son image et 
celle de l'entreprise

Aucun

14h 19€/ H

GRETA ARVE FAUCIGNY

Optimiser les tâches de secrétariat : 
gagner du temps et gérer les 
priorités, traiter et diffuser 
l'information, rédiger correctement 
et rapidement notes et courriers

Aucun

21h 19€/ H

GRETA ARVE FAUCIGNY

Optimiser la fonction de secrétaire 
commerciale : organiser, rédiger 
courriers commerciaux, offres de 
prix, réclamations, recouvrement, 
mise en demeure de paiement, 
gestion des achats, administration 
des ventes

Aucun

21h 19€/ H

GRETA ARVE - FAUCIGNY
210, quai du Parquet

74134, BONNEVILLE CEDEX 
CONTACT : Agnes CLARET

TEL : 04 50 25 15 15 / FAX : 04 50 25 15 16 / EMAIL : gretaaf@ac-grenoble.fr
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AFPI ETUDOC
S'organiser pour mieux vendre

2j/14h 37,14€/ H

AFPI ETUDOC Prospecter par téléphone 2j/14h 40€/ H

AFPI ETUDOC
Les techniques de vente

3j/21h 34,28€/ H

AFPI ETUDOC
Entrainement à la négociation 
commerciale 3j/21h 35€/ H

AFPI ETUDOC Savoir vendre de la valeur ajoutée
2j/14h 37,14€/ H

AFPI ETUDOC
Prospecter et f idéliser à moindre 
côut avec le e-mailing 2j/14h 40€/ H

AFPI ETUDOC
Créer son réseau de vente

1j/7h 37,14€/ H

AFPI ETUDOC
Rue du Pré Faucon

74940, ANNECY LE VIEUX
CONTACT : Sandra LATHUILLE

TEL : 04 50 64 12 09 / FAX : 04 50 64 02 80 / EMAIL : sandra.lathuille@etudoc.asso.fr

Développement commercial 2/8

EPHESUS Team agenda , gestion d'agenda Aucun 6h 70€/ H

EPHESUS
3 rue du vieux M oulin
74960, M EYTHET

CONTACT : M R  M ORCEL
 TEL : 08 10 27 72 77 / FAX : 04 50 22 78 58 / EM AIL : pineri@ephesus.fr
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IPAC CONSULTING Stratégie d'entreprise 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING Marketing stratégique 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING Etudes marketing 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING E-marketing 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING Communication publicitaire 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING Communication hors média 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING Négociation achat-vente 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING Trade marketing, merchandising 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING Comportement du consommateur 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING
Prospection et gestion de 
portefeuille clientèle 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING
Marketing 1 : la vision d'ensemble 
du raisonnement dans l'approche 
des marchés

21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING
Marketing 2 : l'étude appronfondie 
des outils du marketing mix 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING
42 chemin de la prairie

 74000, ANNECY
CONTACT : Fabrice Collomb

TEL : 04 50 44 90 57 / FAX : 04 50 57 54 94 / EMAIL :fcollomb@ipac-France.com
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IPAC CONSULTING Accueil téléphonique et phoning 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING
Produits bancaires (demander le 
détail) 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING
Assurances de personnes 
(demander le détail) 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING I.A.R.D. (demander le détail) 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING
Environnement économique et 
économie de l'assurance (demander 
le détail)

21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING
Régimes sociaux légaux (demander 
le détail) 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING La gestion du risque client 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING
Négociation commerciale en 
assurance (demander le détail) 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING
Marketing de la banque et de 
l'assurance 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING Montage de produits touristiques 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING Marketing du tourisme 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING Connaissance des acteurs du 
tourisme

21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING Tourisme et risque naturels 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING Création d'événements 21+2h 25€/ H

IPAC CONSULTING Sociologie du tourisme 21+2h 25€/ H
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GRETA ANNECY Négociation commerciale Aucun 21h 15€/ H

GRETA ANNECY Préparer un entretien de vente Aucun 21h 15€/ H

GRETA ANNECY Prospection commerciale Aucun 21h 15€/ H

GRETA ANNECY
Gestion des stocks et des achats 
(EEP)

Aucun 
21h 15€/ H

GRETA ANNECY
Gestion des dossiers commerciaux 
(EEP)

Aucun 
21h 15€/ H

GRETA ANNECY
Développer une stratégie 
commerciale 

Aucun 
21h 15€/ H

GRETA ANNECY Savoir vendre son devis Aucun 21h 15€/ H

GRETA ANNECY La dynamisation du point de vente Aucun 21h 15€/ H

GRETA ANNECY
2 Avenue Zanaroli
74600, SEYNOD

CONTACT : Accueil qui orientera selon la demande 
TEL : 04 50 10 00 10 / FAX : 04 50 10 00 / EMAIL : greta.annecy@wanadoo.fr
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CCI Formation Les bases de la négociation 
commerciale

Aucun
3j / 21h  31€/ H 

CCI Formation Optimiser vos compétences 
commerciales

Aucun
2j / 14h  41€/ H 

CCI Formation Bien accueillir son client sur son 
point de vente

Aucun 2j / 14h 41€/ H

CCI Formation Téléphoner pour vendre Aucun 2j / 14h 39€/ H

CCI Formation L'accueil et le téléphone Aucun 2j / 14h 39€/ H

CCI Formation Répondre à un appel d'off res par voie électroniqueAucun 2j / 14h 21€/ H

CCI Formation Réaliser des vitrines séduisantes Aucun 3j / 21h 39€/ H

CCI Formation Remportez des marchés publics Aucun
1j / 7h 43€/ H

CCI Formation Actualisation des connaissances en 
droit social

Aucun
2j / 14h 25€/ H

CCI Formation Mettre en place de bonne pratique 
d'hygiène en restauration

Aucun
1j / 7h 41€/ H

CCI Formation Le merchandising sur le point de 
vente

Aucun
2j / 14h  65€/ H 

CCI Formation Les bases de la négociation commercialeAucun 3j / 21h 31€/ H

CCI Formation Optimisez vos compétences commercialesAucun 2j / 14h 41€/ H

CCI Formation Négocier avec un grand compte Aucun 2j / 14h 46€/ H

CCI Formation
6 rue André Fumex BP 2072 

74011, ANNECY Cedex
CONTACT : Catherine DUBREUIL

TEL : 04 50 33 72 83 / FAX : 04 50 33 72 38 / EMAIL : cdubreuil@haute-savoie.cci.fr
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GRETA LEMAN
Les actions de promotion et 
d'animation

Nous consulter
26h

 Tarif: à 
nous 

consulter 

GRETA LEMAN
Accueillir pour mieux vendre Nous consulter

20h
 Tarif: à 

nous 
consulter 

GRETA LEMAN
L'organisation de l'équipe 
commerciale sédentaire

Nous consulter
20h

 Tarif: à 
nous 

consulter 

GRETA LEMAN
Prospection et vente par téléphone Nous consulter

28h
 Tarif: à 

nous 
consulter 

GRETA LEMAN
Le management d'une équipe 
commerciale

Nous consulter
27h

 Tarif: à 
nous 

consulter 

GRETA LEMAN
L'agencement de l'unité commerciale Nous consulter

26h
 Tarif: à 

nous 
consulter 

GRETA LEMAN
Gestion de stock Nous consulter

7h
 Tarif: à 

nous 
consulter 

GRETA LEMAN
L'entretien de vente Nous consulter

19h
 Tarif: à 

nous 
consulter 

GRETA LEMAN
L'animation de l'équipe commerciale 
sédentaire

Nous consulter
14h

 Tarif: à 
nous 

consulter 

GRETA LEMAN
9, rue des Marronniers

74105, ANNEMASSE Cedex
CONTACT : Mr LONATI

TEL : 04 50 43 91 81 / FAX : 04 50 43 91 82 / EMAIL : gretalem@edres74-ac-grenoble.fr
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GRETA-CHABLAIS Vente - commerce : Niveau 1 
Elémentaire

Niveau élémentaire 20 à 40h 13€/ H

GRETA-CHABLAIS Vente - commerce : Niveau 2 Pré 
intermédiaire

Niveau élémentaire 20 à 40h 13€/ H

GRETA-CHABLAIS Vente - commerce : Niveau 3 
Intermédiaire

Niveau élémentaire 20 à 40h 13€/ H

GRETA-CHABLAIS Accueil - téléphone : Niveau 1 
Elémentaire

Niveau élémentaire 20 à 40h 13€/ H

GRETA-CHABLAIS Accueil - téléphone : Niveau 2 
Pré intermédiaire

Niveau élémentaire
20 à 40h 13€/ H

GRETA-CHABLAIS Accueil - téléphone : Niveau 3 
Intermédiaire

Niveau élémentaire
20 à 40h 13€/ H

GRETA-CHABLAIS
L'étoile, 7 avenue du Général De Gaulle

74200, THONON LES BAINS
CONTACT : Jacqueline DESSAIX

TEL :  04 50 70 00 02 / FAX : 04 50 26 58 75 / EMAIL : greta-chablais@wanandoo.fr
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ABAL-FORMARKETCOM Etre meilleur vendeur que son 
concurrent

Aucun
4j/28h 74,5€/ H

ABAL-FORMARKETCOM Management des forces de vente Etre manager
3j/20h 120€/ H

ABAL-FORMARKETCOM
ZI Les Grandes Vignes

74330 LA BALME DE SILLINGY
CONTACT : Olivier SANIEZ

TEL : 04 50 68 84 44 / FAX : 04 50 68 83 67 / EMAIL : olivier@abal.fr
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